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Carl BOIS
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CCI International Bretagne
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L'Europe & la portée de votre entreprise.

[ CCl du Pays de Saint Malo

Patrice HUNOT
Tél:02 992063 25
Mail : phunot@saint-malo.cci.fr

CCl de Rennes

Michéle MOROT

Tél: 02 99 33 63 63

Mail : mmorot@rennes.cci.fr

CCl du Morbihan

Jacques RENAULT

Tél: 02 97 02 40 67

Mail : j.renault@morbihan.cci.fr

CCl du Pays de Fougeres
Jean-Louis TURMEL

Tél: 029994 75 62

Mail : jl.turmel@fougeres.cci.fr

Entreprise Europe Ouest
Alexandre COLOMB

Tél. 02 99 25 41 57

Mail : een@bretagne.cci.fr
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Chiffres clés 2009

= 111 nouvelles entreprises exportatrices

= 57 nouveaux exportateurs au « grand large » (hors Europe et Maghreb)
= 1139 entreprises différentes accompagnées

= 80 actions collectives organisées concernant 41 pays

= 45 206 formalités effectuées pour les entreprises
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=> Au service
de votre

déeveloppement
international

Linternational représente pour
votre entreprise une véritable
opportunité de développement
économique.

Premier réseau d’accompagne-
ment des entreprises bretonnes,
CCl International vous propose
une offre de prestations person-
nalisées qui répondent aux
besoin des PME et groupements
d’entreprises pour :

gagner et conforter vos parts de
marché a I'international

trouver de nouveaux partenaires,
clients ou fournisseurs

développer durablement vos ré-
seaux ou filiales a I’étranger

> La force d’un réseau

a votre disposition

-> En Bretagne
= 20 spécialistes de I'international dans les CCl de Bretagne
m Les compétences et la proximité des CCl de Bretagne

—=> En France et a Pinternational
m 600 spécialistes de I'international au sein des 170 CCl de France
m Pres de 800 relais dans 120 pays :
- 114 Chambres de Commerce et d’Industrie Francaises a I'Etranger (CCIFE)
dans 78 pays
- 161 bureaux Ubifrance et missions économiques dans 118 pays
- 500 centres Entreprise Europe dans 30 pays
- des relais privés (consultants, réseaux bancaires...)
= ’Equipe de France de I'Export
m Le réseau Entreprise Europe : information et conseil sur les questions européennes et
accompagnement aux partenariats technologiques ou commerciaux
m Partenariat avec les autres acteurs du développement a l'international : Chambre
Régionale de Métiers et de I'Artisanat, Conseil Régional, Conseils Généraux, Bretagne
International, Services de I'Etat. ..

- Une stratégie

L’Equipe de France de Export

Pour apporter plus d’efficacité et de lisibilité aux entreprises, les principaux acteurs
de I'internationalisation des entreprises - CCl International, Ubifrance, les CCl Fran-
caises a |‘Etranger, Oséo, Coface, les Conseillers du Commerce Extérieur et Pacte
PME International - unissent leurs compétences au sein de I'Equipe de France de
L'Export depuis janvier 2009.

Plus simple et plus performant
= Une organisation : CCl International, le point d’entrée pour les entreprises, mobilise
les membres de I'équipe en fonction des besoins
m Des objectifs sur 5 ans ;
- faire émerger 500 nouveaux exportateurs
- développer, hors Europe et Maghreb, 200 entreprises exportant uniquement
en Europe
m Des outils :
- un catalogue commun de produits et services
- le « Programme France» rassemblant les 1.400 actions collectives (missions,
salons...) de I'Equipe de France de I'Export et de ses partenaires (Sopexa,
Adepta...)

39

_—

gagnante

a I'international

\ /

- L’accompagnement personnalisé
= Réaliser un diagnostic de mes besoins
= Définir une stratégie et un plan d’action
= Bénéficier d’un suivi, d’un coaching

= Linformation spécialisée
= Connaitre les techniques du commerce international
= Appréhender I'offre des marchés étrangers
= Se renseigner sur I'information réglementaire, juridique, fiscale et les formalités douanieres

Ces informations sont disponibles en publications type (newsletter, guides, lettres de veille. ..),
a la demande (service SVP, études et veilles personnalisées...) ou dispensées en réunions
(ateliers, journées pays, cercles export...)

-> Les formations
= Apprendre les techniques commerciales, juridiques, financieres, logistiques, administratives,
douanieres, fiscales, de négociation. ..
= Etudier des langues étrangeres
CCl international vous propose des formations type ou sur-mesure, en individuel ou en groupe.

-> La prospection des marchés étrangers
= EXposer sur des salons
= Participer a des missions économiques
= Participer a des conventions commerciales et technologiques
= Répondre a des appels d’offre, des opportunités d’affaires

—> Conforter ses structures en France et a I’étranger
= Adapter ses produits et documents commerciaux
= Réaliser des outils de communication (prestations presse, communication acheteurs. . .)
= Trouver des solutions RH en Bretagne et a I'étranger, a plein temps ou temps partageé :
stagiaires, VIE, assistants, cadres
= Participer a des groupements export
= Accéder aux financements publics
= Bénéficier d’un appui administratif et financier
= S'implanter a I'étranger
= Réaliser ses formalités export (certificats d’origine, attestations, carnets ATA...)




